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PT DURASKIN SEJAHTERA INDONESIA

PT Duraskin Sejahtera Indonesia (DSI) adalah peruschaan penjualan
langsung yang memasarkan produk perawatan kecantikan kulit dengan
merek dagang Dura Skin Labs {DSL) dengan sistem pemasaran
multi level marketing breakaway.

VISI

Menciptakan mitra bisnis yang sukses, mandiri dan berjiwa sosial

MISI

Menghadirkan peluang bisnis yang saling menguntungkan bagi mitra
bisnis melalui produk-produk berkualitas tinggi yang dipasarkan dengan
sistem pemasaran terintegrasi

PT DuraskinSejchteralngonesia
JI. KajiNo. 36, Jakarta Pusat | +6221-6331513
duraskinlabs.co | infodsi@duraskinindonesia.com
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PROFIL
|SKIN HEALTH SYSTEM PTE LTD

Skin Health System Pte Ltd adalah perusahacn yang
W bergerak dalom industri perawatan kecantikan yang
“ididirikan pada tahun 1994 di Singapura.
Dalam upaya me?)gembongkon jangkauan bisnisnya
sebagoi pusat pendistribusian produk-produk
perawatan kecantikan di kawasan Asia dan Pasifik, Skin
Health System Pte Ltd mendirikan Skin Health Group
_ podatahun1999diJakarta.
- Seiring berkembangnya industri perawatan kecantikan,
‘Skin Health Group mendirikan lini usaha baru pada tahun
2019 yaitu PT Duraskin Sejohtera Indonesia (DSI).




PROFIL
MCKENNA LABS, INC.

McKenna Labs, Inc. merupakan manufaktur pribadi fown g
manufacturer) dari Skin Health System Pte. Ltd. yang B =
telah berpengalaman lebih dari 20 tahun dalam industri
perawatan kecantikan.

‘Dengan 2 pabrik yang berada di Anaheim dan Fullerton
(California, Amerika Serikat), McKenna Labs, Inc.

memproduksi produk-produk Duraskin Labs (DSL)
‘dengan standar sertifikasi GMP, FDA dan 1SO 22176.

Misi McKenna Labs, Inc. adalah untuk selalu
mengedepankan produk-produk kecantikan berkualitas
terbaik yong diproduksi dengan teknologi terkini, den,gcn
hcrgaterjongkau. —

takey o1 California Department of q
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| MENJADI BUSINESS PARTNER

KETENTUAN PENDAFTARAN

Pemohon {calon Member) wajib mengisi Calon Member harus memiliki
Formulir Aplikasi Keanggotaan dan kewarganegaraan Indonesia,
melakukan pembayaran biaya berumur sekurang-kurangnya 18 tahun
keanggotaan sebesar Rp 22000 pada saat permohonan diajukan dan
[Sembilan Puluh Sembilan Ribu Rupiah), melengkapi persyaratan identitas berupa
yang berloku selama 1{satu) tahun. fotocopy KTP/SIM.
MANFAAT KEANGGOTAAN

v Mendapatkan Starter Kit sebagai panduan awal dari perusahaan kepada
seorang Business Partner baru yang berisi antara lain: Kode Etik, Daftar Harga,
Compensation Plan, Simulasi Perhitungan Bonus, Brosur Produk.

v Mendapatkan bimbingan, pelatihan, motivasi dari PT DSI,

~« Memperoleh bonus sesuai dengan tata syarat yang berlaku.

v Memperoleh posisi tertentu setelah memenuhi persyaratan yang ditentukan

- oleh PT DSI dengan urutan sebagai berikut : BUSINESS PARTNER, SAPPHIRE,

~_RUBY, EMERALD.



| LEVEL BUSINESS PARTNER

BUSINESS PARTNER

1. Memiliki transaksi pribadi sebesar155.000 RV.

SAPPHIRE BUSINESS PARTNER

1. Memiliki akumulasi transaksi privadi sebesar 5.000.000 RY tanpa batas waktu.
2. Memiliki 5 Business Partner di generasi pertama.

RUBY BUSINESS PARTNER

1. Memiliki akumulasi transaksi pribadi sebesar 50.000.000 RV tanpa batas waktu.
2. Memiliki 8 SAPPHIRE di generasi pertama

EMERALD BUSINESS PARTNER

1. Memiliki ckumulasi transaksi pribadi sebesar 250.000.000 RV tanpa batas waktu:
2. Memiliki 12 RUBY di generasi pertama,



| DSI COMPENSATION PLAN
ISTILAH-ISTILAH DALAM DSI COMPENSATION PLAN

Business Partner adalan Business Builder adalah  DSI Compensation Plan adalah
sebutan mitra bisnis DSI mitra usaha yang dipilin kompensasi Bonus
oleh perusahaan sebagai
pelaksana bisnis DSI yang
jumlahnya dibotasi
Rebate Vaolue adalah Orang-orang yang Jaringan Kaki Lemah,
satuan jumiah untuk disponsori langsung oleh yaitu jaringan yang memiliki
menghitung bonus Anda (Generost |) atou Rebate Value lebib rendah
disponsorl oleh anggota dari joringan lain

di jaringan Anda
(Generasi ll, dst)



JENIS-JENIS KOMISI
I. REBATE COMMISSION

1. Komus: yang didapat dan transaksi pribadi harian,

2 Berlaky untuk seluruh Businese Partner, Sapphire Budnese Partner, Ruby Business Partner dan Emerald Business
Partrer,

3 Persentase Rebate Commission dibayar berdasarkan nilai okumulasi Rebate Value hari berjalan dengan penncian
sebagoiberikut

TABEL PERSENTASE REBATE COMMISSION

NO | AKUMULASI TRANSAKSI/BLN | %RC | % FPemboyoran Aebaie Commission digkukan 2
- {dual kall dalem sehari/per 12 jam dengan
1 Minimal  155.000 RV 10% periode sebagal berikut: Periode pertama pukul
L 0001 sampai 1200 dan pericde kedua pukul
B Minimal 1.500.000 RV 25% 1200 sompailZa.OO. [Sesual dengan l;‘rczt'ns;kaa
2 Minimal 5.000.000 RV 40% yang terjodl,
SIMULASI PERHITUNGAN REBATE COMMISSION
TANGGAL / KETERANGAN 1 5 15 31
RV Harian 500.000 1.000.000 2.000.000 1.500.000
RV Akumulasi 500.000 1.500.000 | 3.500.000 | 5.000.000
% RC 10% 25% 25% 40%
Rebate Commission 50.000 325.000 500.000 1.125.000

Penjelasan Perhitungan Rebate Commission;

* Tanggal 1 Anda belanja pribadi senilai S00.000 RY, maka Anda sudoh mendapatkan Komisi 10% yaitu Rp
50.000

« Tanggal 5 Anda belanjo pribadi lagi senilai 1,000,000 RV, maka Anda sudah mengumpulkan RV akumulasi

500.000 + 1,000.000 = 1500000 RV yang berarti sudah memenuhi kualifikasl untuk mendapatkan 25%

Rebate Commission

Tanggeal 15 Anda belanja pribadi lagi senilai 2.000.000 RY, sehingga sekarang Anda sudah mengumpulkan

RV akumulosi SCO.000 + 1.000.000 + 2000000 = 3500000 RV, karena belum mencapai RV okumu!qa‘kO%

maka Anda tetap mendapatkan 25% Rebate Commission ,

Tanggal 31 Anda belanjo pribadi lagi senilai 1.500.000 RY, sehinggao sekarang Anda sudah rnengumpulm

akumulasi RV 500000 + 1000000 + 2000000 + 1500000 RV, sehingga total sudah mencqpﬁ R)[

akumulasi 5.000.000 RV dan berhok untuk mendapatkan Rebate Commission sebesar 40%



Mendapatkan tambahan Rebate Commission jika terjodi selisih % Rebate Commission antara Anda dengan
Down Line langsung Anda (Generasi SATU), dengon perhitungan sebagai berikut:

SELISIH ANDA
e ANDA

I | |

g gal

A B C

SIMULASI PERHITUNGAN TAMBAHAN REBATE COMMISSION

TANGGAL / KETERANGAN 3
RV Akumulasi Anda 5.000.000
% RC Anda 40%
RV Akumulasi A 3.000.000
% RCA 25%
Tombahan RC Rp 450.000

Panjelasan Perhitungan Tambahan Selisih Persentase Rebate Commission;

Dengaon asumsi bahwa Ands melakukan pembetanjoan pribadi seperti dolom keterangan sebelumnyo dan Anda
mensponsor A sebegai Down Line langsung Anda,

Tanggol1A belonjo privadi senilai 300.000 RV, dan berhak untuk mendopatkan Rebote Commission sebesar 10%.
Tangagal § A belanjo pribodi logl senilal 300,000 RY sehingga mengumpulkan total 400000 RV dan mosh dalam
kategeri 10%.

Tanggal 15 A belanja pribadi logi senilal B00.000 RY, sehingga sekarang A sudah mengumpulkan RV akumulasi
300.000 + 300000 + 800000 = 1.400.000 RV, dan masih dalam kategorl 10%.

Tanagal 31 A belanja pribadl lagi senliai 1400000 RY, sehingga sekarang A sudah mengumpulkan akumulast RV
300,000 + 300.000 + B0O.000 +1.600.000 RV, sehingga total sudah mencapal RV akurmuiasi 3000.000 RY gan berhiak
untuk mendopatkan Rebate Commission sebesar 25%. Karena pada tanggal 31 inl Anda sudah masuk kategoa 40%

_imigka Anda mendopatkon selisih sebesor 40% - 25% =15% Rebote Commission dari A dengan perhitungen sebogai

b rikut: (15% % 3000000 RV] = Rp 450.000



Il. SALES GROUP COMMISSION

1. Sales Group Commission marupakan Komist yong didapat oleh Business Portner, Sapphire Business
Partner, Ruby Business Partner dan Emerald Business Partner yang berasal dar pengembangan jaringan,

2 Sales Group Commission ini dihitung dari total panjualan Down Line par genarasi (dari ganerasi | sampai
dengan generasi V), berdasarkan ranting.

3. Setiop ranting akan dihitung berdasarkan perbandingan Group Rebate Volue [GRY) nya dibandingkan dengan
ranting -ranting yang lain dengan tabel sebogai beriut:

TABEL PERBANDINGAN GROUP RV TERHADAP DOWN LINE LANGSUNG

GENERASI | 290% | 71%-89% | <70%
| S% 5% 5%
I 5% 5% 5%
I 5% 5% 5%
v 5% 5%
v 5%

4 Besarnya Sales Group Commission odolah sebesar 5% per generasi.
5, Pembaoyoran Sales Group Commission dilokukan 2 (dua) kall dalom sehori/per 12 jom dengon perode sebagoi
parikut: Perinde pertaoma pukul 00:01 sampai 12:00 dan periode keduo pukul 12:01 sampol 24:00,

Penjelason Persentase Perhitungan antar ranting untuk menentukan berapa banyak generasi

yang biso dihitung untuk mendapoatkan perciehon Sales Group Commission;

» Apabila ranting A memilik persentase sebesar minimal 20% maka Anda hanya mendgapatkan Soles Group
Commissondan ranting A generasi |, lldan Il

« Apabila ranting A mamiliki persentase sebeasar 71% sampai 89% maka Anda mendapatkan Sales Group Commission
dariranting Agenerasil, |, lItdan iV,

« Apabile ranting A memiliki persentase kurang otau samo dengon 70% maka Ando mendapatkan Sales Group
Commissiondarnranting A genesasi LI I, IVdonV,

« Berlaku Pass Up generasi jiko terdapat Down Line yang tidak memiliki Rebate Volue, misainya ranting A masuk
kategon minimal 20% untuk generasi ketiga tidak memiiiki Rebate Volue moko generosi keempat A (opabila memilik
Rebate Value) akan noik menjadigenerasi ketigao khusus untuk perhitungan Sales Group Commission nya.



SIMULASI PERHITUNGAN SALES GROUP COMMISSION

ANDA

—t—

& &

GENERASI
| n 1] v \) TOTAL
GROUP RY
RV A 7.500.000 | 22,500.000 | 67.500.000 (202.500.000]|607500.000|207.500,000
RVB 100.000 250.000 500.000 1.000.000{ 5.000.000( 6.850.000
Rebote Value pribadi Ando adaloh 50.000.000 RV
Barapokeh Sales Group Commission Anda?
Rumus untuk menghitung bercpa besor persentase RY Anda untuk mendapotkon berapo
banyak generasi Down Line per ranting:
Group RV per ranting D
- —— 100% = X%
Totol Group RV Anda RIS "
Dariranting A Dariranting 8
207.500.000 100% = 94.1% 6.850.000 —
_— = —— =
964350000 ' 964,350,000

Berarti dariranting A, Anda mendapat
Sales Group Commission darn 3 Generasl
= 5% x 7500.000 RV (Generasi 1)
= 5% x 22.500,000 RV [Generasi Il)

2o

5% 67.500.000 RV (Generasi 111}
Total = Rp 4.875.000

Berartl dari ranting B, Ando mendapat
Sales Group Commission darl 5 Generasi,
= 5% x 100.000 RV (Generos! 1)

= 5% x 250,000 RV (Generasi 1I)

= 5% x 500.000 RV (Generas| IIl)

= 5% x 1,000.000 RV [Generas 1)

= 5% x 5000 000 RV (Generasi lll)

Total = Rp 342.500

ales Group Commission Anda adaolah = 4.875.000 + 342.500 = Rp 5.212.500




I1l. BALANCE COMMISSION

1, Komisi yong didapat dan jarngan kaki lemah daon dinitung dari Rebats Value Jaringan Kaki Lemah (JKL)
2 Yang berhax mendopotian Balonce Commission odaioh posisi Sepphire Business Partner, Ruby Business Partner don
Emercid Business Partner dengan tobed sebogai berikut:

KETERANGAN SAPPHIRE BP RUBY BP EMERALD BP
% Balance Commission 5% 10% 15%
Max Rebate Value (JKL) 15.000.000 25.000.000 35.000.000
Max Balance Commission per periode {Rp) 750.000 2.500.0C0 5.250.000

3. Maksimal Rebate Value don Jaringan Koki Lemah {JKL) odaloh ongka maksimal perolehan Balonce Commission per
perodea

4. Pembaoyaran Balance Comemession didakukan 2 [dua) kali dolam seharn / per 12 jam dengan pansde sebagas berkut:
Perode pertarna pukul CO01 sampael 12:00 dan perlede kedua pukul 12:01 sampai 24:00,

5 Untuk menghitung Balance Commission dilakukan dengan rumus di bawah ine:

Rebate Value Jaringaon Kokl Lemah Ando

X % Bolance Commission X Omset RV Penjualan DS!
Total Rebate Value Jaringan Xaki Lemah

Business Partner DSI

SIMULASI PERHITUNGAN BALANCE COMMISSION

Contoh :

Anda adalah secrang Ruby Business Pariner

Rebate Value Jaringan Kaki Lemah Anda =10.000.000 RV

Total Rebate Value Jaringan Kaki Lemah Business Partner DSI = 2,.500.000.000 RV
Totalomset =10.000.000.000 RV

Maka Balance Commission Anda

10.000.000 RV

- X 10% X 10000000000 = Rp4.000.000
2.500.000,000 RV

Karena Balance Commission Maksimum Ruby adolah Rp 2.500.000 per periode
Moka Ando mendopotkon Boionce Commission sebesor Rp 2.500.000




IV. ROYALTY BONUS

Bonus yong dibernkan kepado Emerald Business Partner yang memenuhi kualifikasi
berdosarkan omset panjualan per jaringan Businese Builder,

Toral Banus yang dibagikan sebesar 2% dori totol amset penjuctan per jaringan
Business Builder.

TATA SYARAT ROYALTY BONUS :

1. Posisi Emerald Business Partner,

2. Memiliki akumulasi transoksi pribadi sebesar S000,000 RV per bulan,
3. Mendapatkan Soles Group Commission 5 Generasi,

4. Royoity Bonwis dibayar per bulon

5. Rumus menghitung Royalty Bonus:

Akumulasi Sales Group Cammission 5 Generas: Anda
X 2% Omset Rp Panjucian BB per bulan

Total Akumulasi Soles Group Commission 5 Genarasl
Seluruh Emeraid yang ada poda joringan BB

SIMULASI PERHITUNGAN ROYALTY BONUS

Asumsi

Andao odoloh seorang Emerald Business Partner

Sales Group Cammission 5 Generosi Anda = Rp 20.000.000

Total Akumulasl Sales Group Commission 5 Genercai seluruh Emerald yang ada
pado jaringan BB = Rp 500.000.000

Total omset penjualan Business Builder per bulan = Rp 10.000,000.000

Rp 20.000.000
Maka Royalty Bonus Anda = X 2% X 10.000.000000 = Rp8.000.000
Rpe 500.000000




| ALUR DISTRIBUSI PRODUK

PERUSAHAAN BUSINESS CENTRE

O

MEMBER (8usiness Partner) SUB BUSINESS CENTRE

3

" 4
o

o€

Keterangan:

Business Centre: Stockist Besar
Sub Business Centre: Stockist Kecil

@-

KONSUMEN atau NON - MEMBER









